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Von lks.: Martina Salie und Grit Fokken von der Stadt Leer.
Foto: Inge Meyer

Leer ist grenziiberschreitend tatig

im - Groningen. Die Stadt Leer stellte wieder in Gblicher Weise fast
direkt am Messeeingang auf den Promotiedagen in den Martini-
plaza-Hallen in Groningen aus. , Wir haben schon einige niederlan-
dische Unternehmer, die ein Geschdft in Leer betreiben”, so Grit
Fokken am Messestand fast gegendber vom ,, Oldambt”-Plein.
Zusammen mit Martina 5alie vom Stadtmarketing Leer wurde be-
reits schon Werbung fir den ,Weihnachtsmarkt an der Waage®
am historischen Museumshafen in der Altstadt am Messestand ge-
macht. Aber auch viele niederlandische Touristen nutzen regelma-
Big die Gelegenheit, mit dem Fahrrad entlang der schénen Rad-
wanderrouten nach Leer zu fahren.

HEIN EQ%PARTNER
IMMOBILIEN

Sie méchten lhre Immobilie vermieten oder verkaufen?
Sie suchen eine Immobilie zur Miete oder zum Kauf?
Wir machen das fiir Sie. Zuverlassig und kompetent.

Telefon: 04941 1720654
Handy: 0162 $69%071

Brigitte van Eyssen
Regionalleitung Ostfriesland

van.eyssenEiheine-partner.com
www heine-partner.com/aurich

Telefon: 4921998619
Handy: 0176 72346116

Helmut Bodmann
Standortleitung Emden

bodmann(@heine-pariner.com
www. heing-partner.com'emden

Laperten vertrascn Laperten

Fiir Unternehmer
mit Kopfchen e

wanw.mieindars-design.de

Informationen aus erster Hand:
Aus Unternehmen, Ober Unternghmen, fir Unternehmen
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Stand , Ostfriesland” & Stand ,, Oldenburg” waren auf den Promotiedagen gut besucht

Grenzuberschreitendes Unternehmer-
treffen war erfolgreich

Yon Inge Meyer

Groningen/Oldenburg/
Ostfriesland.

Uber die sehr gute Resonanz
bei den diesjihrigen Promo-
tiedagen im niederliindischen
Groningen Anfang November
freut sich die Wirtschaftsfor-
derung der Stadt Oldenburg
zusammen mit den Ausstellern
des Oldenburg Plein. Mit insge-
samt 17 Firmen und Institutio-
nen war der Wirtschaftsstand-
ort Oldenburg am 5. und 6. No-
vember auf einem der grifiten
Unternchmertreffen  unseres
Nachbarlandes vertreten. Ho-
hepunkt des ersten Messetages
war der Empfang der Stadt
Oldenburg am Abend.
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Wir stellen schon zum siebten
Mal am Stand Oldenburg aus
und sind mit den Kontakten sehr
zufrieden™, resiimiert Bettina
Fabich vom deutsch-niederlin-
dischen Servicecenter DENIES
am Messestand. ,,Der Oldenburg
Pleinist eine hervorragende Gele-
genheit fir den Wirtschaftsstand-
ort Oldenburg im Nachbarland
zu werben”, heben auch Heinz
Gottwald und Michael Remmers
am Gemeinschaftsstand hervor.
MNeben vielen Privatunternehmen
waren auch &ffentliche Einrich-
tungen und Hochschulen sowie
Institutionen am  ,Oldenburg
Plein® vertreten

Grofer Zuspruch
am ,,Ostfriesland-Plein*

J

Bettina Fabich (links) informierte bereits zum siebten Mal am
Stand DENIES in Groningen.

Nahezu verdoppelt hatte sich die
Teilnehmerzahl derausstellenden
Firmen am Gemeinschaftsstand
WOstfriesland-Plein®  auf  der
deutsch-niederliindischen Unter-
nehmermesse im Martini Plaza.
Bei einer Tasse Tee erfolgte der
Empfang von der Seehafenstadt
Emden und der Stadt Aurich um
16 Uhr am Eroffnungstag und
dazu waren viele deutsche und
niederlindische Unternehmerin-
nen und Unternehmer angereist.

~Wir machen jetzt schon auf
die Emder Energietage vom 15 .-
16. Mirz 2014 in der Nordsee-
halle aufmerksam™, informiert
Diplom-Kaufmann Thorsten
Schoolmann vom Climate Cen-
ter North (CCN). Das CCN be-

eeffizienz

werbsvorte

| .

Climate Center North //

Energis

einfil

gleitet die Emder Energietage
als Kooperationspartner. Schon
seit lingerer Zeit arbeitet das
CCN auch grenziiberschreitend
mit niederlindischen Unterneh-
mern zusammen. Gemeinsam
mit dem Kollegen André Schierz
fanden viele Gespriiche zu dem
Thema Energiemanagement und
Energieeinsparung statt. ,.Fiir die
Emder Energietage gab es einige
interessierte Messebesucher und
es gab auch einen Frithbucherra-
batt”, so André Schierz.

Mehr Informationen erhalten in-
teressierte Leser auch im Internet
unter

www .climatecenternorth.de und
www emder-energietage.de.

Thorsten Schoolmann (Iks.) und André Schierz informierten auf
den Promotiedagen Gber Themen mit , Energie”. Foto: Meyer

Heine und partner Immobilien ist jetzt auch in Emden vertreten

Immobilienvermittler mit wochentlichem
Aktivitatsnachweis

Von Heiko Olszewski
Emden.

Am neuen Standort der Heine
& Partner Immobilien kommt
gleich die Atmosphiire eines
Familienbetriebs auf.

Kein !

Wunder, denn in Emden be- © e

treut tatsiichlich ecine ganze

Familie ihre Immobilienkun-
den. Helmut Bodmann iiber-
nimmt als Standortleiter dabei
schwerpunktmiiBig den Au-
Bendienst, Roswitha Bodmann
den Innendienst und mit ih-
rem Sohn Tim Bodmann ist
im wahrsten Wortsinn auch
schon der Nachwuchs als Im-
mobilienberater aktiv. Wobei
Aktivitit und Engagement als
Leitmotiv iiber allem stehen,
Wer noch das alte GroBstadt-
makler-Klischee im Kopf hat —
Zettel in den Schaukasten und
abwarten - wird hier eines bes-
seren belehrt. Entsprechend
aufbereitet und fotografisch
ins beste Licht geriickt, gehen
die Angebote nicht nur direkt
in die intensiv frequentierten
Internetportale wie Immobili-
enscout24, sondern werden so-
gleich mit den Bestandskunden
abgeglichen und den Entspre-
chenden angeboten.

Das Emder Team nutzt so seit
dem Start die Synergieeffekte
des Franchisesystems. Heine und
Partner, eine Marke der Immobi-
lien Heine GmbH, Bad Oeynhau-
sen, ist deutschlandweit an iiber
25 Standorten titig und verfiigt
durch Kooperationen sogar iiber
weltweite Kontakte.

-

Vion links: Emdens Standortleite Helmut Bodmann, Roswitha Bodmann, Regionalleiterin Brigitte

L

van Eyssen und Tim Bodmann. Foto: Olszewski

Auch wenn die Vermittlungs-
kosten regelmiiflig von Kiufer
oder Mieter iibernommen wer-
den, werden die Auftraggeber
zeitnah iiber alle Aktivititen auf
dem Laufenden gehalten. Brigitte
van Eyssen, Regionalleiterin und
Standortleiterin - Aurich, erliu-
tert den regelmiiligen Rapport:
LUnsere Kunden erhalten einen
wdachentlichen Statusbericht, in
welchen Portalen das Objekt an-
geboten wurde, welche Anzeigen
geschaltet wurden und welche
Besichtigungstermine wir durch-
gefiihrt haben. Dazu gehort auch
eine Schilderung, wie die Ter-
mine abliefen und wie sich die
Interessenten gedubert haben™.
Per ,Object Tracking™ lassen
sich diese Daten zudem online
im  Kundeninformationssystem
aufrufen. Mehrfachbesichtigun-

gen mit Rudeln Teilnehmern sind
selbstverstidndlich tabu. Jeder
Interessent erhilt eine Einzel-
fithrung”. Viele Rapporte sind
allerdings kaum zu erwarten,
denn Kompetenz und gebiindelte
Leistung aller Franchisepartner
erzielen zumeist schnelle Ver-
mittlungserfolge. Die Unterneh-
mensgruppe ist Mitglied im IVD
und stellt strenge Anforderungen
an die einzelnen Vermittler.

Die Highlights der Leistungspa-
lette reichen von Immobilien-
bewertungen mit professioneller
Marktpreisbewertung und Ver-
kaufspreisberatung — entschei-
dend gerade bei Altbauten — bis
zum Erstellen eines Energieaus-
weises. ,,Der wird immer wich-
tiger und ist ab 1. Januar 2014

sogar zwingend vorgeschrieben®,
betont Helmut Bodmann. Bo-
nititspriifungen der Interessen-
ten sind weitere Ecksteine der
Vermittlung. Die intensive Vo-
rauswahl macht Sinn. Brigitte
van Eyssen: ,Damit sind zum
Beispiel Mietnomaden zu 95%
ausgeschlossen™. In jedem Fall
bleibt das WVermittlerteam am
Ball. Helmut Bodmann: ,.Wenn
Kunden unter den angebotenen
Objekten nicht gleich fiindig ge-
worden sind oder ein anderer
Interessent den Zuschlag vom
Vermieter oder Verkidufer be-
kommen hat, suchen wir selbst-
verstandlich weiter. Unsere Kun-
den miissen also nicht dauernd
selbst nachfragen, sondern er-
halten automatisch Angebote zu
allen neuen Objekten, die zum
Suchauftrag passen®™.



